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DOLACZ DO ZESPOLU EDU3DKACJA!

Stanowisko pracy =

Edu3Dkacja Przedstawiciel Handlowy ds. sprzedazy ustug
zwigzanych z Edukacjg

Nazwa firmy Nazwa stanowiska

Lokalizacja

Polska Warszawa Warszawa + sgsiadujgce powiaty
Kraj Masto ~  Dokadnalokalzaga
Wymiar pracy

Peten etat / B2B

Wymiar
. -
Wynagrodzenie brutto
Miesiecznie 9000zt
Wymiar od

Rodzaj umowy

Umowa o prace / B2B

Sposéb zatrudnienia
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Tres¢ ogloszenia -

Opis firmy

Firma Edu3Dkacja powstata ponad 10 lat temu z mys$lg o prowadzeniu innowacyjnego ksztatcenia dzieci
i miodziezy z zakresu projektowania 3D, drukowania 3D, skanowania 3D oraz innych
najnowoczesniejszych technologii.

Pokazujemy w praktyczny sposob, jak te niesamowite technologie mogg stac sie nie tylko
codziennoscig, ale takze przysztym kierunkiem zawodowym!

Czy wiesz, ze w ostatnim czasie praktycznie wszystkie szkoty podstawowe zostaty wyposazone w
drukarke 3D? Pomo6z nam wspieraC lokalne szkoty i przedszkola w wykorzystywaniu zakupionego
sprzetu.

Edu3Dkacja to ogromna szansa na rozwiniecie wtasnych kompetencji i umiejetnosci, ktére dajg
mozliwo$¢ osiggania wytyczonych celdow, wdrozenie zmian w zyciu i zbudowania bezpieczenstwa
finansowego na lata.

Wymagania

* masz doswiadczenie w obstudze klienta,

* znasz jezyk angielski na poziomie zaawansowanym,

* podchodzisz do wszystkiego optymistycznie,

» cechuje Cie wytrwatos¢ w dazeniu do celu,

e uwielbiasz ludzi,

* chcesz sie uczy¢, dbasz o rozwdj osobisty,

* umiejetnie organizujesz swoj czas pracy,

* odnajdujesz sie w pracy indywidualnej i zespotowej,

* posiadasz czynne prawo jazdy kategorii B,

* chcesz podnies¢ standard swojego zycia,

* znajomos¢ pakietu MS Office nie stanowi dla ciebie problemu,

* masz .Iub miate$/miatas osiggniecia w handlu, sporcie lub w innych dziedzinach i wiesz, ze sta¢ Cie na
wiecej.

Zakres obowigzkow

* pozyskiwanie nowych klientéw poprzez docieranie do nich wszystkimi mozliwymi kanatami,

» aktywna sprzedaz ustug oferowanych przez firme,

* udziat w spotkaniach twarzg w twarz w celu przedstawienia propozycji, oferowania rozwigzan i zawierania
transakcji,



telefoniczny i mailowy kontakt z Klientami,

budowanie portfolio klientéw dzieki wiasnej aktywnosci sprzedazowej,
aktywne dopasowanie oferty produktowej do potrzeb Klienta,
profesjonalne utrzymywanie statych relacji z Klientem,

kreatywne rozwigzywanie problemaéow,

negocjacje i doradztwo w zakresie proponowanych ustug.

Oferujemy

umowe o prace / umowe B2B,

narzedzia do pracy: telefon, laptop,

gotowy model pracy dajgcy wyniki,

nieograniczony i gwarantowany system prowizyjny,
swoboda w dziataniu,

elastyczny czas pracy,

jasne wytyczne na rozwdj i awans,

pakiet profesjonalnych szkolen wdrozeniowych,
wsparcie wykwalifikowanej kadry ekspertow,
coaching podnoszgcy kompetencje zawodowe oraz wtasny rozwoéj osobisty,
petne wsparcie koordynatora handlowego,

gotowg baze potencjalnych klientéw,

mitg atmosfere w pracy,

bonusy, nagrody, imprezy integracyjne.

Zgtoszenia
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Osoby zainteresowane prosimy o przestanie CV na adres: biuro@edu3dkacija.pl lub wypetnienie
formularza kontaktowego na stronie: edu3dkacja.com/kariera

Jesli szukasz pracy, w ktérej mozesz realnie wptywac¢ na rozwdj firmy, budowac relacje z klientami i
rozwija¢ swoje kompetencje sprzedazowe, dotgcz do nas.
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